,ERFOLGREICH MIT
SCHMUCKDESIGN
GELD VERDIENEN"

Der Mix aus aufwendigen Gravuren, Vergoldungen und
der einzigartigen Technik der Mustervergoldung schafft
eine neue Dimension der Schmuckherstellung. Geh mit
Mania.Design neue Wege in der Schmuckbranche.
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SUHMUCK

VEREDELUNG 2

Schmuck zu individualisieren ist seit Jahren
ein Dauerbrenner in der Schmuckbranche.
Viele Schmuckanbieter bieten deshalb

fUr Ihren Kunden an, Schmuckstlicke mit
personlichen Botschaften zu gravieren.
Dabei sind die Moglichkeiten bisher sehr
begrenzt. Oft sind nur bis zu 10 Buchstaben,
Zahlen und sehr einfachen Motive maglich.

Nun er6ffnet sich fur die Personalisierung
von Schmuck ganz neue Moglichkeiten.
Denn ab jetzt kannst Du als Designer die
Oberflache von Schmuckstticken gestalten.

Mit kunstvoller Gravur und musterhaften
Vergoldungen sind Deiner Design-ldeen fast
keine Grenzen gesetzt. Von einfachen Mo-
tiven und Botschaften bis hin zu komplexen
Designs ist alles moglich.

Die Kombination aus kunstvoller Gravur
und der Mustervergoldung bietet Dir eine
unfassbar weitreichende Spielwiese, um
Deine Designs auf Schmuck zu bringen.
Die Schmuckstticke bestehen aus Edelstahl
und Silber und werden mit echtem Gold
und Roségold in deutscher Juwelierqualitat
vergoldet.

Die Designs fur Armreifen, Kettenanhanger
und Ringe kannst Du in Deinem Onlineshop
auf Mania.Design verkaufen.

Bei Kundenbestellungen tbernimmt Mania.
Design alles - vom Kundenservice bis zur
Produktion und dem Versand. Du verdienst
einfach bei jedem Verkauf mit.

Dieses Buch soll fur Dich ein hilfreicher Leit-
faden sein, damit Du Deine Schmuckdesigns
erfolgreich verkaufst.
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Damit sich Dein Design gut verkauft, ist eine
richtige Platzierung und Vermarktung das
Wichtigste. Dein Design muss dem Kaufer
Uberzeugen, damit er Dein Design kauft.

Folgende Punkte sind sehr nutzlich, damit Du
ein gutes Design kreierst und es genug Beach-
tung findet:

KREATIVE
SCHAFFENSPHASE

Skizziere Deine Idee erstmal auf Papier, es
geht schneller und ist intuitiver. Ein Papier
und einen Stift hat man schnell zur Hand.
Sich gleich an ein Grafikprogramm zu
setzen kann die kreative Schaffensphase
storen. Das Hochfahren eines Rechners
und starten eines Programms dauert und
kann dazu fuhren, dass Du Deine Idee
vergisst oder sie nicht mehr ganz so gut
umsetzen kannst, als bei einer schnellen
Skizze auf Papier.

BEDEUTUNG UND
BOTSCHAFT

Beachte die Bedeutung hinter Deinem
Design. Menschen tragen Schmuck
hauptsachlich wegen seiner Bedeutung
und Botschaft. Sei dir diesem Aspekt
bewusst.



DEINE
/IELGRUPPE

Kenne Deine Zielgruppe. Versetze Dich in ihre
Interessen und Bedurfnisse. So kannst Du
noch genauer auf deren Winsche und Vorlieb-
en eingehen.

DESIGNS AUF
SGHMUCK

Die Form Deines Designs sollte zur Form un-
serer zur Auswahl stehenden Schmuckstticke
passen. Ein rundes florales Mandala passt
sicherlich besser auf einen runden Anhanger
als auf einen oval-eckigen Anhanger.

Du solltest Dir also wahrend des Designens
bewusst sein, auf welchem Schmucksttick
(Armreif, Anhanger, Ring) Dein Design per-

fekt passt. Naturlich kann der Kunde spater
Schmuckstick und Design selbst kombinieren.
Wenn Du aber bereits Dein Design auf ein oder
mehrere Schmucksticke von Mania.Design ab-
stimmst, konnen Deine Verkaufszahlen spater
héher sein.

GUT LAUFENDE
DESIGNS

Evergreens verkaufen sich immer, das ganze
Jahr hindurch. Wenn Du nach neuen Designs
suchst, findest Du bei immer wiederkehrenden
Ereignissen wie z.B. Geburtstage und konstan-
ten Interessen wie z.B. fUr Partnerschaft und
Tiere immer wieder neue Designansatze, die
sich gut verkaufen.

DIE NEUESTEN
TRENDS

Erkundige Dich immer nach den neusten
Trends. Denn aktuelle Trends verkaufen sich
meistens gut. Der Umsatz bei Trends ist oft
sogarbesser als bei Evergreens. Allerdings sind
Trends zeitlich begrenzt und somit auch deren
Nachfrage.
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Kopiere nicht andere Designs! Kopieren
ist erstens unfair und zweitens wollen
potentielle Kdufer Neues sehen. Sicher-
lich gibt es immer Trends, auf deren Zug
viele Designer aufspringen. Das kannst
Du naturlich auch und von dem jeweil-
igen Trend profitieren. Gebe allerdings
dem Trend Deine persénliche Note. Das
werden auch Deine Kaufer lieben.

ALLGEMEINE
REGELN A

Spruche oder Designs? Beides verkauft
sich gut. Manchmal wirkt ein perfektes
Motiv mit einem Spruch interessanter. Es
kommt hierbei aber auf den Inhalt und
das jeweilige Design an. Eine allgemeine
Regel gibt es dafir nicht.




3. PROGRAMME UND
TOOLSFURDEN
PERFEKTES DESIGN

Erfahre mehr unter: https://mania.design/vorgaben

'S ¢

Photoshop

Illustrator

'S ¢

Mania.design Schmuck-Konfiguratur

Plattformen um Designer
zu beauftragen


https://mania.design/vorgaben

4. TIPPS FU
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Die Idee steht immer am Anfang. Diese gilt
es, zu vermarkten. Mit Deinem Shop auf
Mania.Design ist der erste Schritt in die
Vermarktung bereits getan. Deine Designs,
kombiniert mit Deiner Marke und dem
Service von Mania.Design helfen Dir, Deine
Schmuckdesigns zu verbreiten.

Wenn Du bereits eine Community auf
facebook, Instagram und Co hast, wird

die Vermarktung einfacher sein. Dann

hilft Dir Mania.Design, Deine Designs zu
monetarisieren. Dein grof3er Vorteil: Du hast
bereits ein potentielle Kauferschaft, deren
Interesse Du noch an Deinem Shop auf
Mania.Design wecken musst.

Wenn Du noch keine Community hast,

und Du Deine Marke mit Deinem Shop
eroffnen mochtest, bendtigst Du etwas mehr
Geduld bis zu den gewlinschten Verkaufen.
Damit Du erfolgreich bist spielen Deine
Marketingstrategien und deren Priorisierung
eine wichtige Rolle.

Es ist also wichtig fur Dich, dass Du

Deine Schmuckdesigns mit Deiner Marke
und Deinem Shop mit moéglichst vielen
potentiellen Verkaufern zusammenbringst.
Wenn Du noch keine Folgerschaft (Follower)
in den sozialen Netzwerken hast, ist es
zunachst wichtig, dass Du dir diese aufbaust.
Zudem sollte Dein Fokus auf dem Aufbau
Deiner Marke liegen.

Die folgenden Punkte helfen Dir dabei:

0




FREUNDE UND PROBIEREN,
BEKANNTE BEOBAGHTEN & LERNEN

| |

Nachdem du Dein Konzept definiert, Deine Durch das virale Marketing durch Deine Fre-
Designs entworfen und Deinen Shop erdffnet unde und Bekannte treffen sicherlich bald die
hast, geht es um die Vermarktung. Als ersten Bestellungen ein. Das motiviert! Und
Erstes kannst Du Deine Freunde und genau hier musst Du am Ball bleiben. Lerne
Bekannte um Ihr Feedback und Unterstitzung Deine Zielgruppe immer besser kennen und
(Teilen, Bekanntmachen Deines Shops) bitten. bekomme ein Gefuhl dafir, welche Marketing-

Malnahmen zu Verkaufen fuhren.
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Bewerbe Deinen Shop mit
Rabattaktionen, um neue
Besucher anzulocken.

Frage nach Feedback zu Dein-
en Designs und Deinem Shop.

Lasse Deine Freunde und
Kunden den Shop
weiterempfehlen.

Weise Deine Kunden auf den
besonderen Service von
Mania.Design hin.

Benutze SEO und SEM, um
Deinen Designs einem
Verkaufsboost zu geben.



0. EMOTIONA
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Im Social Media ist die Rolle von Emotionen
und Unterhaltung sehr wichtig. Deine Marke
verschmilzt mit Deinem Produkt (Schmuck-
designs) zu einer Einheit. Sie sprechen
bestimmte Geflihle bei Deinen Kaufern an.
Erzahle eine Geschichte mit Deiner Marke
und Deinen Designs. So identifiziert sich
Deine Community noch starker mit Deiner
Marke und wird immer wieder kaufen und
weiterempfehlen.

Erzahle Deine Geschichte hinter Deiner
Marke in Deiner ,Shop-Beschreibung".

Das ist fur Deine Folgerschaft interessant,
wirkt sympathisch und schafft Vertrauen.
Dabei kannst Du personliches, wie eigene
Gedanken, aber auch motivierende Sprtiche
verwenden. Beides ruft positive Emotionen
und Vertrauen hervor. Das bewirkt wie-
derum ein positives Kauferlebnis und Deine
Kaufer empfehlen Dich weiter.

LES

LING

Neben der ,Shop-Beschreibung” sind Posts
sehr hilfreich, die erlauben, Deine Commu-
nity hinter Deine Kulissen zu schauen. Dabei
kannst Du alles zeigen, was Deine Marke
und Deine Schmuckdesigns

Du bist mit Deinem Shop wie ein Handler
um die Ecke. Auch diesen schenkt man
viel schneller sein Vertrauen und kauft aus
Sympathie. Grol3e Unternehmen haben

es da schwerer, da sie sich das Vertrauen
durch teure Kampagnen und grof3e Ak-
tionen erst gewinnen mussen. Das ist Dein
Vorteil.
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Du begeisterst Deine potentiellen Kunden vor allem durch visuelle und emotionale

Elemente. Dein Logo und Deine wiederkehrende Designelemente lassen Deine
Marke wiedererkennen. Deshalb solltest Du darauf achten, dass Deine Elemente
visuell immer wieder auftauchen und sich diese durch alle Verkaufs- und Market-
ingkanale ziehen.




Jeder kann seinen Inspirationen freien Lauf lassen - ob mit eigenem Design
oder mit Motiven der Community von Mania.design. Die,Oberflachen von Rin-
gen, Anhangern, Armbanidern und vieles mehr lassen sich ganz einfach gestv
en und mit personlichem Text versehen. So entsteht ein individuelles Schmuck-
stlck. Fur sich selbst oder als besonderes Geschenk.

Mania.Design ist deshalb auch der perfekte Ort flir Deine professionellen

Schmuckdesigns. Als Social Commerce bietet Dir Mania.Design die perfekte
Plattform fur Deine Designs und fur ein regelmaRiges passives Einkommen.



https://mania.design/produkt/anhaenger-mit-yin-yang-gravur-vergoldet-rund/
https://mania.design/produkt/gold-rosegold-anhaenger-mit-lebensblume-vergoldet/
https://mania.design/produkt/silber-armreif-mit-4-elemente-gravur-vergoldet/

ACHEN

Design ist immer Geschmackssache und vieles muss man trotz guter Regeln aust-
esten. Starte einfach - jetzt! Mache es nicht perfekt. Denn oftmals lernt man mit der
Zeit und durch die Erfahrung.

Geduld ist eine Tugend und zu Beginn bedeutet das haufig: probieren, beobachten
und lernen. In dieser Zeit lernst Du Deine Zielgruppe immer besser kennen und en-
twickelst ein Gefuhl fir lohnenswerte MalBnahmen.

Bleibe also immer dran und suche die Nahe zu Deinen Kunden.

Wir winschen Dir viel Spal3 beim Design von Schmuckoberflachen und freuen uns,
wenn Du uns Deine ersten Designs zusendest: info@mania.design. Wir geben Dir
dann direktes Feedback, ob wir Deine ersten Designs auf Schmuck bringen kénnen.
Gerne senden wir Dir auch ein erstes Schmuckstuck als Demoware zu Herstellung-
skosten zu. So hast Du eine genaue Vorstellung von der Qualitat von Mania.Design
und wie Deine zukinftigen Designs auf Schmuck wirken.

Du hast Anregungen und Fragen?

Schreibe uns info@mania.design oder rufe uns an: 030-23-53-95-79

-FAGH ANFANGEN



https://mania.design/produkt/edelstahl-armreif-mit-loewenfell-gravur-vergoldet/
https://mania.design/produkt/edelstahl-armreif-mit-flamingo-gravur-rosevergoldet/
https://mania.design/produkt/anhaenger-leo-print-gravur-vergoldet-rund/
https://mania.design/produkt/gold-rosegold-anhaenger-mit-lotusblume-gravur-vergoldet/
https://mania.design/produkt/armreif-mit-rosegold-totenkopf-gravur-vergoldet/
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